
講師紹介 

セミナーで使用した「とっておきのパワポ資料」を贈呈！ 
 

 ■プログラムの主な内容 
 

 《重説道場》 
★《告知義務》の項目で語るストーリーとは？ 
・お客様はいったい誰と契約するのか？ 
・相互扶助の本質を理解⇒質の高い紹介が生まれる 
★《保険金・給付金が支払われない》の意味は？ 
・自殺の免責期間を事例で物語る 
・保険料未納を防ぐストーリーの重要性とは？ 
★《会社案内》は重要事項説明の中に組み込む！ 
・お客様が会社のことを強烈に知りたくなる“前置き”とは？ 
・“損得話法”は将来の健全性を低下させることを肝に銘じる 

（税込） 

重説道場 
使命感で語る！ 

小林 広之  
Hiroyuki Kobayashi 

売上アップコンサルタント 

コントリビューション株式会社 代表取締役 

（ソニー生命 プレミア・エージェンシー） 

2019年6月4日（火）「重説道場」  9:30～11:30 

場所                  

定員               30名 受講料 

日程                  

那覇ＬＰＣ 会議室 

16,200円 

お申込み・お問い合わせは、裏面をご覧ください 

※受講料の振込先はお申し込み後メールにてご案内させて頂きます 

＆ 

変額道場 
これならわかる！ 

 《変額道場》 
★金融商品の評価は、「戻り率」より「年利○％の複利」 
 ・そもそもどちらで増やす？単利or複利？ 
 ・複利効果をより発揮させるには、○○を味方にする 
★「投機」or「投資」or「資産運用」･･･この違いは？ 
 ・必要な要素「タイミング」or「知識と経験」or「〇〇」 
 ・人間が働く意味を考える！ 
★リスクをコントロールするための「３つのコツ」とは？ 
 ・予想リターン〇％、予想リスク〇％を図解すると？ 
 ・一番大切なことは、クライアントに寄り添うこと！ 

・今まで「投資」や「資産運用」に興味がなく、 
 変額保険に抵抗がある方 
・「確定拠出年金」の知識を正しく身に付け、 
 お客様に貢献したい方  
・「リスク」の本当の意味を知り、正しい情報 
 をお客様にお届けしたい方 
・外貨建て生命保険の価値を知りたい方 

・契約のプロセスに力が入り、重要事項説明が 
 簡易になってしまうことが気になる方 
・契約の〈量〉よりも〈質〉を重視したい方 
・重要事項を事例ストーリーで語り、質の高い 
 紹介に繋げたい方 

【同時受講の場合】 
※営業所長は、「変額道場」の受講料10,800円のみで受講可能です 

■こんな方におススメです 

「変額道場」13:00～16:00 



参 加 申 込 書 

■場 所  那覇ＬＰＣ 会議室  
  

■受講料 同時受講：16,200円、変額のみ：10,800円、重説のみ：8,640円  
     ※営業所長：同時受講：10,800円         (すべて税込) 

日 程 6月4日（火）9:30～11:30、13:00～16:00   

支 社         那覇ＬＰＣ 第    支社 

営 業 所 第   営業所 

申込者氏名 役 職 
 □ライフプランナー 
 □営業所長 

携 帯 入社年月     年   月 

受 講 希 望 
□同時受講 
□変額のみ受講 
□重説のみ受講 

E - m a i l 

@sonylife.co.jp 

TEL 052-684-4951 

info@lp-contribution.com 

【お問い合わせ】 

ﾌﾘｰﾀﾞｲﾔﾙ 0120-50-8519 

〒460-0002 名古屋市中区丸の内2-19-32 PINETREEビル 

コントリビューション株式会社（募集代理店） 

※ご記入いただきました個人情報は、セミナーご出席の確認ならびに弊社からの情報提供、サービス等のご案内にのみ利用させていただきます。 

メールでもお申込みできます 

FAX送信先 052-684-4952 
info@lp-contribution.com 

重説道場＆変額道場 

※必ず受講希望の□にレ点を入れて下さい ※役職のいずれかの□にレ点を入れて下さい 


